
Per le Pmiitalianeuna
soluzioneUtmnata in India

Cyberoam , rappresentata in Italia
daldistributoreHorus

,

affronta il mercatoSmb
conunasoluzionesemplicechecura

la sicurezza in tutti i suoiaspetti

Eda
unannoche l

' offerta
di Cyberoam è presente

in Italia
,

ed è arrivato il

momento di
tirare

le
somme.

« Nonostante le difficoltà
delperiodoabbiamochiuso
l

' anno2009con200
clientidichiaraMassimoGrillo

,

generalmanager di Horus
Informatica

,

il Vad
esclusivodelvendorCiôgrazie
all ' attivitàsvoltadainostri
40partnerchecercheremo
di portare a 100nelcorso
del2010

, migliorando anche
la coperturaterritoriale ».

Cyberoampuntatuttosul
canale :

« Siamouna
partnerdependentcompany -

precisaHemalPatel
,

fondatore
e Ceo di Elitcore

,

il gruppo
indo-americano a cui
appartieneCyberoamPertanto

ci sforziamo di creare le

miglioricondizioni di

partnership offrendomargini
moltoallettanti e fornendo
il migliorsupporto
possibile

.Peresempiosiamogli
unici

a forniresupportovia
chat . Inoltrenonabbiamo e

Il vendor indo-americanohaarricchito la

propriaoffertaconunasoluzione di
End

pointdataprotectiondotata di quattro
funzioni di baseossiadevicecontrol

,

applicationcontrol
,

dataprotection /

encryption e assetmanagement / patch
management . Questasoluzione è

indirizzata
a client!siapiccolichegrandi e put)

essereusataabbinata a unqualsiasiUtm.
Perciàvienepresentata al canalecame
unostrumentoperentrare

in casadella
concorrenza

,

un'operazioneritenutanon
difficilevista la semplicità e il bassocosto

Margini e supporto a favoredel
trade

(

in alto
,

Massimo Grillo
di Horus Informatica

;

a destra
,

HemalPatel di Elitcore
)

nonpensiamo di avereuna
sedeitaliana

:
tutte le

operazioni commercialisaranno
gestiteattraverso il nostro
Vadesclusivo .

Al massimo
potremmoavereuncentro

di supporto ».

Patelconsidera il mercato
italianomolto interessante
per il suogruppoperché la

strutturaeconomicaitalia

na è moltosimile a quella
asiatica

,

vistoche
entrambesonobasatesullepiccole
e medieimprese ,

che
è il

mercatocheCyberoam
indirizza.

Il prodottobandiera
è una

soluzione di Utm
(

Unified
threatmanagement )

integratamoltoricca di

funzionalità : firewall
, antispam ,

antivirus
,

antimalware
,

intrusionprevention ,

content
filtering ,

bandwith
management .Conduepeculiarità ,

sottolinea il vpnewbusiness
developmentHarishChib :

«

Il nostrofirewall è basato

Anche l

'

Endpointdataprotectionsotto la mira di Cyberoam
delprodotto.

« Questoannuncio ci permette di

arnpliare nonsolo il nostromercatomaanche
il canale

,

affiancando
ai partnergiàon

boardnuovipartnerselezionatitra i Var
dellaconcorrenza

,

o di vendorcame
Microsoft o

di networking - precisa
MassimoGrillo

, generalmanager di Horus
,

il

Vadesclusivo di Cyberoam -
. Conquesto

prodottooffriamoottimimargini ,

con
offertespecialipersoluzioni in bundle
con

la nostrasoluzioneUtm e pervendite
in

casa di client!dellaconcorrenza ».

LucianoBarelli

sull ' identitàdell ' utentenon
sugliindirizzi

Ip

.Ciô
significamaggiorfacilitànella
gestionedeiprofili e la

possibilitàper l

' utente di utilizzare
qualsiasiclient in rete
accedendo secondo il proprio
profilo :unafunzionalità
importante dove è normale
che l

' utentenonabbiaun
suopcdedicatocomenegli
ospedali o nellescuole . Poi
Cyberoamdispone di una
capacità di log e reporting
insitanell '

appliance .Non
serveperciôun'altra
macchinaconunsuosoftware
dedicata

a questefunzioni
ed è possibile il controllo
viaWebdapartedell '

lt

manager o delpartner ».

Recentemente alla
soluzioneUtm

è statoaffiancato
il sistema di reportingopen
source iViewcapace di

tracciare l

' attività di qualsiasi
applicazione o

apparecchiatura corne i router
o le

appliancedellaconcorrenza e

di crearereport
personalizzati . Essendoopensource è

gratuito e
a disposizione di

chiunque lo vogliaadattare
a qualsiasisoftwareo

hardware.

A cosastanno lavorando i

laboratori di sviluppo di

Ahmedabad
,

città a metà
stradatraKarachi e Mumbai?
« Lanostraricerca e

sviluppo
stalavorando

principalmentesullavirtualizzazione
e

il cloudcomputing -

rispondePatel - .Ma
la

banda
è ancoraunvincolomolto
forte :nonprevediamouna
praticaattuazionesularga
scaladelcloudcomputing
primadel2012 . Poistiamo
lavorandoperfardiventare
i firewallpiùintelligenti , più
content-aware »

.
?

N° e data : 191 - 01/01/2010
Diffusione : 8820
Periodicità : Mensile
ComputerDealerVar_191_46_307.pdf
Web Site: www.cdvweb.it

Pagina : 46
Dimens. : 90 %
530 cm2

Copyright (Computer Dealer & Var)
Riproduzione vietata

1 / 1

Horus Informatica

www.cdvweb.it

	Computer Dealer & Var N° 191 - 307

