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Intervista a Massimo Grillo,
CEO e General Manager
di Horus Informattica

appena trascorso Na-
tale, periodo in cui le
minacce alla sicurezza
si acuiscono. Vista la
pericolosita degli attacchi
come pensa Horus Informati-
ca di poter risolvere questo
problema? Altrimenti a cosa
si andrebbe incontro?
Con I'aumentare del traffico in-
ternet, sempre pitl ingente, cre-
scono conseguentemente |
pericoli provenienti dalla rete.
Questo fenomeno conosce
dei picchi in particolare in
concomitanza di festivitd o
eventi rilevanti quali ad esem-
pio i Mondiali, le Olimpiadi,
ecc.
Aprire una semplice mail di
spam o contenente malware
pofrebbe causare seri danni
ad un’‘azienda, come ad
esempio la perdita di dati sen-
sibili. E” pertanto fondamentale
dotarsi di strutture informati-
che professionali in grado di
garantire potenti sisfemi di pro-
tezione ma anche attuare poli-
tiche di informazione per i di-
pendenti affinché I'errore umao-
no possa essere ridotto al mini-
mo.

Nel corso degli anni cosa ha
portato la Horus ad un livello
cosi alto? Quali le sfide che il
mercato propone?

Ci siamo sempre distinti per
non essere semplici fornitori di
hardware e software, ma part-
ner in grado di comprendere
le esigenze delle aziende e se-
guirle passo dopo passo nella
realizzazione di strategie in li-
nea con queste, attraverso
un’offerta di prodotti di alto li-
vello ma soprattutto di consu-
lenza a 360°.

Il successo aziendale oggi
passa in larga parte dalle solu-
zioni IT scelte e implementate
per cui poter contare su un
partner di fiducia permette di
essere maggiormente efficienti
e pit competitivi. Altro punto
vincente & sicuramente la rete
di oltre 100 fra rivenditori, sy-
stem integrator e dealer che ci
affianca nel nostro percorso e
che & in grado di coprire I'inte-
ro territorio nazionale. Tutti alta-
mente specializzati  hanno
contribuito a rafforzare il nostro
posizionamento nel mercato
della sicurezza aziendale.

Per guantfo riguarda le sfide

del mercato, oltre a cercare di
garantire sempre maggiore
professionalitd e soluzioni all’c-
vanguardia, la nuova frontiera
& dettata dall'integrazione e
interazione con tutto il mondo
mobile. Sempre piu il lavoro av-
viene da remoto, in mobilitd,
con accessi che avvengono
tframite smartphone, tablet o
notebook. Diventa per questo
fondamentale poter contare
su soluzioni infegrate di sicu-
rezza remote desktop che con-
sentano tufto questo garan-
tendo totale sicurezza per le in-
frastrutture aziendali.

Gli utenti devono combattere
con le principali minacce che
provengono dal web, email,
siti; come si possono aiutare
sia in ambito individuale che
aziendale?

Ritornando ad un concetto a
cui ho fatto riferimento prece-
dentemente & opportuno do-
tarsi di soluzioni potenti ma ef-
ficienti dal punto di vista dei
costi, in grado di proteggere i
propri server, infrastrutture IT o
PC. Se parliamo del consuma-
tore finale & poi fondamentale
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operare anche sul fronte edu-
cational per formare i dipen-
denti, quindi le persone, affin-
ché prestino la massima atten-
zione nel loro lavoro in modo
tale da non incorrere in azioni,
come aprire e-mail di finte pro-
mozioni o accedere alla rete
da remoto senza seguire le in-
dicazioni date, che possaino
minare la sicurezza e il buon
funzionamento dell’azienda.

Di recente avete annunciato
la distribuzione di PineApp e
NComputing, come si collo-
cano queste soluzioni all’in-
terno della vostra offerta e
strategia?

PineApp e NComputing sono
gli ultimi due brand acquisiti
che vanno ad incrementare la
nostra gamma di soluzioni of-
ferte.

L'apertura a questi due brand

proseguire nel cammino di im-
plementazione della nostra
strategia di crescita e consoli-
damento.

Con NComputing entricmo nel
mercato del virtualization de-
sktop perché crediamo sia un
segmento in forte crescita da
qui in avanti e che ci consente
di offrire alle aziende soluzioni
innovative, semplici, di qualita
che permettano al contempo
un‘importante riduzione dei
costi.

Nel caso di PineApp. invece, in-
troduciamo nella nostra offerta
una tra le piu efficaci e com-
plete piattaforme di Cloud
Computing a disposizione di
ISP e wperatori di telecomuni-
cazioni per le loro offerte
Cloud indirizzate alle PMI e pro-
poniamo al segmento enterpri-
se soluzioni che, senza intac-
care le performance e la sod-

s ——

T

grado di ridurre di molto i cosfi
anche nel caso di replace-
ment di altre tecnologie.

Ci saranno nuove soluzioni di
lancio con il prossimo anno?
In Horus Informatica crediamo
fortemente che le soluzioni
che offriamo debbano essere
innovative, di alto livello ed effi-
caci ma anche rispeftare le
esigenze di budget dei nostri
clienti, che credono in noi e
nelle nostre competenze e pro-
fessionalitd.

Anche il 2011 si muoverd per
Horus Informatica in questa di-
rezione.

Per quanto riguarda le nuove
soluzioni non possiaomo antici-
pare molto ma ci muoveremo
su due grandi aree quali quel-
le del wireless e del cloud, temi
caldi che caratferizzeranno
tutto il 2011. Per portare un po’
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& nata dall’'esigenza di poter disfazione del cliente, sono in di wireless tra le nuvole! |
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