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In primo piano

Horus Informatica,
'evoluzione del distributore

Innovazione, qualita e costi ridotti: proseque
il consolidamento del portafoglio soluzioni con
l'ingresso di NComputing, dopo i successi di

Cyberoam e Array Networks.

Sicurezza e networking, con un
occhio allinnovazione. E il bi-
glieto da visita di Horus Infor-
matica, distributore a valore ag-
giunto che si propone sul mercato
nazionale cercande il glusto mix
di tecnologie complementari,
marchi di solito emergenti ma i
elevata qualita, scelti perché por-
tatori di innovazione e adatti a
completare soluzioni integrate.
Lultimo esempio in ordine di
tempo ¢ NComputing, la cui of-
[era di deskiop virtualization sta
rapidamente crescendo;  oltre
venli milioni di utenti utilizzano
la soluzione ogni glornoe in cente-
quaranta nazicni. Fondata con lo
scopo di rendere il desktop com-
puring alla portata di tutti, 1a tec-
nologia di NComputing riduce
fortemente 1 costl hardware e di
manutenzione. Tdispositivi di ac-
cesso NComputing utilizzano un
walt di eletrricira contro i cento-
dieci di un pe. Una soluzione
ideale per ambienti virtuali e di
cloud. “U'inserimento nelia nostra
ollerta di queste soluzioni al-
lavanguardia — spiega Massimo
Grillo, CEO ¢ general manager
di Horus Informatica — si integra
nella strategia di Horus Informa-
tica di apertura di nuovi mercati ¢
generazione di canall innovativi
atli a dialogare con gli operatori e
ad ampliare gli orizzent! di busi-
ness. e soluzioni NCompuling
si collocano all'interno del porta-
foglio di Horus Informatica in ma-
niera complementare 1ispetto a
quanto gid offerto, un ulteriore

Massimo Grille, CEQ e general manager di
Horus Informatica

passo nel cammino di crescita e
consolidemento, Grazie a NCom-
puting siamo in grado di comple-
tare il portafoglio prodotti e di of-
[rire 2l network di partner e al
mercato nuove soluzioni, rima-
nendo fedeli ai valori in cui cre-
diamo: inmevazione, semplicita,
qualita ¢ riduzione dei costi. Oggi
proponianio le soluzioni NCom-
puting ad aziende grandi ¢ medic
senza dimenticare realtd pitn pic-
cole, molto presenti in ltalia, at-
traverso un'apposita offerta small”,

Lo scouting

Lesempio di NComputing sla a
indicare come una delle attivita
fondameruali di Horus sia quelia
di mantenere un ccchio vigile sul
panorama tecnologico internazio-
nale. “Siamo sempre atenti nel
maoniteraggio det trend e delle no-

vitd per poter garantire un'olferta
aggiornata e compelitiva” spiega
Grillo, “L offerta & oggi melto ricca
ma non escludiamo Pentrata di
nuovi brand o soluzioni. 11 focus
principale & la sicurezza, setiore
che si estende sempre piu all'in-
tera inlrastruttura aziendale e che
ci porta guindi a integrare la no-
stra proposta anche con soluzioni
non specifiche. Nel trimestre in
COrs0 avvieremo nuove Off(fl't(:‘ E
modaliti diverse di approcciare il
mercato per distinguerci sempre
pitt come veri distributori a va-
lore aggiunto: I'idea & di aniici-
pare 1 tempi guardando in pro-
spettiva ai futari scenari dell'lT ¢
offrire quindi soluzioni e servizi
sempre piit corrispondent alle
reali esigenze dei clienti in modo
che questi possane beneliciare di
vantaggl concretl a supporto de
rispettivi mercati di apparle-
nenza’.

Soluzioni che anticipano
le esigenze delle aziende

Se pero Iingresso di nuovi player
& un elemento importante per Ho-
s, altrettanto fondamentali sono
le atrivitd consolidate. Al distri-
butore va riconosciuto il merito di
aver tatto conescere in Italia realia
come Cyberoam ¢ Array Net-
works. “Sia Cyberoam che Array
¢i stanno dando soddistazioni”
commenta Grillo, “Larrivo della
soluzione APV9650 di Array sul
mercato ilaliano conlerma che
Tazienda e dinamica, investe sul
territerio e crede nella possibilita
di evoluzione delle infrastrutiure
di rete del nostro Paese che po-
trebbero giocare un ruclo impor-
lante di congiunzione tra Europa
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¢ Alrica e assumere un ruolo tec-
nologico di primo piane sullo sce-
natrio internazionale, A ognit modo
le infrastructure di rete degli ope-
ratori e dei grandi nodi Internet
del nostro Paese dovranno ade-

——guarsi-alle nuove e sempre pig

pressanti esigenze di banda larga
affinché la comunicazione, 1 ser-
vizi ¢ l'innovazione tecnologica
restino al passo con il resto del
mondo: basta pensare che in poco
termpo le richieste di connessione
Internet sono passate dai 64K al
mega, per arrivare al 10Mb e ai
100Mb dei nostri giorni; quello
che possiamo osservare sul mer-
cato & che un'infinita di progetti
innovativi, che aiuterebbero lo
sviluppo tecnologico ed econo-
mico del Paese, sono in attesa di
un’infrastruttura adeguata e che a
breve assisteremo a un’efferve-
scenza generale di tutti i mercati

coinvolti: noi siamo pront gia da
tempo a supporlare queste esi-
genze e stiamo contribuendo con
le nostre competenze e soluzioni
affinché il momento arrivi al piu
presto. Lo stesso discorso vale per

mini tecnologici che economici
con un ahbauttimernito dei costi di
acquislo e gestione in contrappo-
sizione all'incremento di efficacia
della soluzione e soddisfazione
dell’end user. Forti di tali certezze

Cyberoam—Le-aziende-italiane si—slamo-orgogliesi-e velenterosi-dt

stanno accorgendo di quanto sia
importante linvestimento 1T ¢
questo genera una forte richiesta
di soluzioni quali quelle offerte
danoi. La possibilita di poter con-
tare su brand avanzati e con tec-
nologie d’avanguardia ci rende
competitivi. Cyberoam si sta dif-
ferenziando sul mercato grazie alla
capacita di offrire soluzioni eflicaci
¢ in grado di anticipare le esigenze
tecnologiche delle aziende che vo-
gliono essere attive su Internet pur
contenendo 1 budget di spesa. Dai
dati emerge un'elevata soddista-
zione dei clienti che ¢i hanno ac-
cordato la preferenza sia in ter-

consolidare, e allo stesso 1lempo
incrementare, la presenza sul mer-
cato italiano”.

www.horus.it
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